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Pre-diagnostico de la Aduana de El
Salvador-Mision Canadiense.

Simplificacion de los procedimientos
actuales, buscando el mayor contacto con
el usuario.

Establecer mecanismos de informacion en
una sola fuente para usuarios Internos
COMo externos.
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Fortalecer la Ventanilla Unica,
encaminada a la transmision electronica.

Integracion de procesos de la DGA, DGII

y DGT.

Gestiones para disponer de Equipo no
ntrusivo

Robustecer nuestra plataforma
nformatica.
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Principios basicos del Marco

INFORMACION GESTION DE
ANTICIPADA RIESGOS

s
NO [ ALIANZAS

ESTRATEGICAS )

[ PILAR ADUANA - ADUANA } [ PILAR ADUANA - EMPRESA ]

Dos pilares del Marco

RECONOCIMIENTO
. OEA |

Alianzas estratégicas




Informacion electronica anticipada

Armonizacion del requisito de informacion electronica

anticipada en los envios de entrada, de salida y de

‘aq;‘g_m at 122! transito.
5541515216

Nuevo Sistema Aduanero Automatizado- SIDUNEA WORLD, Manifiesto , Pago
electronico, entre otros

Gestion de riesgo

Compromiso de utilizar un planteamiento constante de
gestion de riesgo para afrontar las amenazas
contra la seguridad.

El Modulo se basa en la administracion de medidas de control, establecidas a las
operaciones de comercio exterior, siguientes: Modelo Probabilistico, Reglas Fijas
y Método Aleatorio.



Inspeccion de salida

Inspeccion de salida de los envios de riesgo elevado,
usando preferiblemente métodos no intrusivos de
inspeccion.
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Adquisicion e instalacion de sistemas de inspeccion no intrusiva y basculas en
las aduanas de el salvador

Asociacion de las empresas

Las Aduanas proporcionaran ventajas a las
empresas que cumplan las normas minimas de
seguridad de la cadena logistica y sigan las mejores
practicas.

OPERADOR ECONOMICO AUTORIZADO
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Construccion una vision de pais
VISION DEL PROYECTO

Posicionar al pais como wuna de Ilas
alternativas para hacer negocios, donde
existan las condiciones de competitividad,
Facilitacion, Seguridad y apertura de
mercado conforme las mejores practicas de
los organismos internacionales en materia
de comercio exterior.




Modernizacion de la Administracion
Publica.

Mejora de la Competitividad.
Integracion Regional e Internacional
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La Direccion General ha enviado funcionarios a
la OMA a efectos de efectuar trabajos relativos
al OEA.

Se ha conocido experiencia de otros paises:
Espana
Costa Rica
Colombia

Peru

Participacion de la Conferencia Mundial del OEA
en Corea del Sur.
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Nos ha permitido verificar los detalles de la
Implementacion del programa en dichos paises.

Nos brinda la posibilidad de conocer los
aspectos importantes para convertir a _nuestro
programa en un diseno confiable y que nos abra
puertas en los paises que vya lo han
Implementado.

La adopcion de potenciales Acuerdos de
Reconocimiento Mutuo sera un valor agregado
para nuestros operadores de comercio.




)
'

Documento de trabajo sobre el OEA,

Definicidn del Equipo para la implementacion
del OEA

Se dispone de un documento para el OEA, en la
cual se ha considerado la posible ruta del
proceso de implementacion.




Definicion del Proceso de Implementacion
EXxportaciones

Transitos (Terrestre, Maritimo, Aéreo)
mportaciones (Comercio Regional-Terceros
Paises)

Depositarios

Agentes de Aduanas

Resto de actores de la cadena
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Definicibn de Acreditacion

Se definira una sola acreditacion que contemple
facilitacion y seguridad.

FASES NECESARIAS

Acercamiento con el Sector Privado

Acercamiento con Instituciones del Estado que
Intervienen el el control del comercio exterior.
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 Menos competitividad para el pais

 El Clima de Negocios puede afectar en el
ranking del pais.

* Incremento de costos al Sector Privado

* Menos involucramiento del Sector Privado

* Procesos de despachos mas complejos y
sin predictibilidad

« Poca vision para adoptar las mejores
practicas.
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Predictibilidad en los operaciones Aduaneras
Incluyendo el despacho, reduciendo tiempos y
costos.

Generar un cambio hacia los retos de la Aduana
del XXI.

Aflanzar una buena relacion de confianza entre
la Aduana y el sector privado

Competitividad al pais para atraer inversiones
mejorando el clima para hacer negocios

Incrementar la credibilidad en sus procesos.
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Conocer a las Empresas con mas detalle
desde sus objetivos, procesos productivos
y su relacion con los otros socios.

Generar una cultura de conflanza entre el
servicio aduanero y el sector privado.

Generar una cultura de confianza en el
resto de Instituciones publicas que
Intervienen en el comercio internacional
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“eEstablecer una Visién de Pais
sDesarrollo Plan Estratégico






